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H copago golpea con mas fuerza a los EFG que a
las marcas y reduce su crecimiento en 16 puntos

B Angel LuisRodriguez de la Cuerda, director general de Aeseg, redama un SPRque asegure la diferenda de precio respecto a lareferenda
M La eliminacion del precio masbajo y la recuperacion del precio menor revisable cada ssismesesfue de nuevo una de laspeticionesa Sanidad

Had
Madri

Losmalosresultados en relacién a
la tendencia del mercado de los
medicamentos genéricos se sostie-
nen en la falta de apoyo de la
administraciéon a estas presenta-
ciones. Esta ha sido la opinién que
ha vertido Angel Luis Rodriguez
de la Cuerda, director general de
Aeseg, durante la presentacion
anual de los datos del mercado a
partir del estudio facilitado por la
consultora IMS, que sittia al gené-
rico en su cuota de mercado mas
baja: un 5 por ciento. Una de las
principales razones ha sido el
copago farmacéutico, que segin
desgranan los datos “ha afectado
mas a los genéricos que al merca-
do total,en concreto,en 16 puntos
menos desde julio™. La ratio hasta
esa fecha era de un 25 por ciento
mds en relacién al aflo anterior v,
sin embargo, en nueve meses esos
16 puntos ha llevado al mercado
en valores a crecer solo a un 5 por
ciento de media.

Una de las principales razones
de esta pérdida de competitividad
se debe a los dos (ltimos reales

Ange! Luis Rodriguez de la Cuerda, director general de Aeseg, y Concha Almarza, directora de Operaciones de la consultora IMS, presentaron
los resultados de un estudio que analiza el mercado nacional de los medicamentos genéricos en los Gltimos afios.

decreto, Sin bien €1 9/2011 elimind
la discriminacién positiva en favor
del genérico, el 16/2012,a pesar de
recuperarla,no asegura la diferen-
cia de precio que, segin Rodri-
guez de la Cuerda “es tan logica
como elemental para asegurar la

viabilidad del genérico”. En este
sentido, el director general de
Aesegrecordd que “en valores del
mercado sin patente, que significa
¢l 40 por ciento del total, el genéri-
co solo alcanza un 17 por ciento™.
Rodriguez de la Cuerda senald

que para recuperar a un sector que
representa una verdadera y efecti-
va herramienta de ahorro para el
Sistema Nacional de Salud”, es
necesario emprender “dos accio-
nes primordiales”. Por un lado
sefiald la necesidad de recuperar

un Sistema de Precios de Referen-
cia “que permita la diferencia de
precio entre genérico y marca y
que sea el paciente el que elija”. El
director general de Aeseg estaba
apuntando a recuperar el copago
evitable, circunstancia que, segin
confirmd ¢l mismo, “desde Sani-
dad se esta teniendo en cuenta™.

La otra de las premisas a las que
apelo Rodriguezde la Cuerdaesa
mantener la implementacién de la
preseripeion por principio activo a
precio menor. En su opinidn, el
precio mas bajo “ni asegura un
marco estable ni permite sobrevi-
vira una excelente medida de aho-
rro como es el genérico™, por lo
que volvié a recordar que, desde
Aeseg, se solicita a las autoridades
a recuperar el precio menor revi-
sable cada seis meses.

Por altimo, en cuanto a la polé-
mica de equiparar a genéricos y
biosimilares en cuestiones de sus-
titucion e intercambiabilidad, tal y
como recoge la Ley de Garantias,
Rodriguez de la Cuerda asegurd
que Aeseg“escontraria™, Segin el
dirigente, “los biosimilares debe-
rian legislarse aparte y disponer de
incentivos para su desarrollo™.




